NADLESNICTWO TRZEBCINY
Trzebciny 30, 89-505 Maie Gacno

woj. kujawsko-pomorskie

tel. 52 33 410 14, fax 52 33 610 51

NIP 5611549545, R-340229268 (4) .

do Decyzji Nadlesniczego
Nadlesnictwa Trzebciny nr 10/2020

Regulamin sprzedazy drewna
w procedurze negocjacji handlowych
w Nadlesnictwie Trzebciny.

§ 1
1. Procedurg negocjacji handlowych stosuje sie do drewna nie sprzedanego w co najmniej
dwoch aukcjach internetowych w aplikacji e-drewno.
2. Negocjacje handlowe ze strony LP prowadzi komisja powotana decyzja kierownika Jjednostki
LP, sktadajaca si¢ z co najmniej trzech osob.
3. Z negocjacji handlowych sporzadza sie protokét zawierajacy ustalenia komisji z nabywca,
zatwierdzany przez nadlesniczego.

§2
Do negocjacji handlowych moze przystapi¢ przedsigbiorca, jak i osoba fizyczna nie
prowadzaca dziatalno$ci gospodarczej.

§3
I. Warunkami uczestnictwa w negocjacjach handlowych sa;
e akceptacja regulaminu,
e zgoda na gromadzenie i przechowywanie danych zgodnie z wymogami Ustawy z dnia 10
maja 2018 r. o ochronie danych osobowych.
2. W negocjacjach handlowych nie moga uczestniczy¢ przedsigbiorcy, ktorzy posiadaja
naleznosci przeterminowane nieobjete kwotg zabezpieczenia, o ktérym mowa w § 9 ust. 1
niniejszego regulaminu.

§ 4
1. Przedmiotem sprzedazy drewna w procedurze negocjacji handlowych jest drewno okreslonej
grupy handlowo-gatunkowej, wymienionej w wykazie grup handlowo-gatunkowych. Wykaz

jest ogtaszany przez Dyrektora Generalnego LP na stronie PL-D.

§5
1. Informacje o sprzedazy drewna w procedurze negocjacji handlowych zamieszcza si¢ na
stronie internetowej nadlesnictwa na 7 dni przed terminem negocjacii.
2. Publikacja informacji o negocjacjach handlowych na stronie internetowej nadlesnictwa jest

rownoznaczna z jej ogloszeniem.



3. Szczegdlowa charakterystyka drewna bedacego przedmiotem negocjacji handlowych
zawarta jest w tresci informacji:
e [lo$¢ drewna przeznaczonego do sprzedazy w procedurze negocjacji handlowych,
e Cena wyjsciowa netto,
e Sortyment / grupa handlowa.

§6
Ceng wyjSciowg oraz cen¢ minimalng ustala si¢ zgodnie z obowiazujacymi zasadami
sprzedazy drewna w Lasach Panstwowych.

§7
1. Negocjowana cena dotyczy 1 m3 (jednego metra szeSciennego) drewna loco las po dokonane;
zrywce. Jest to cena netto (bez VAT), w polskich ztotych na bazie Ex Works Incoterms 2010.
2. Przedmiotem negocjacji partii drewna, zawierajacej wigcej niz jedna klasg¢ jakoset 1
grubosci, jest sortyment reprezentatywny.
3. Ceny pozostatych klas jako$ci i grubosci sg ustalane z zastosowaniem przelicznikéw dla
sortymentow drewna w ramach grupy handlowo-gatunkowej. Wykaz przelicznikow jest
oglaszany przez Dyrektora Generalnego LP na stronie internetowej PL-D.
4. Ceny dla wszystkich wylicytowanych klas jakosci i grubo$ci zaokraglane sa z doktadnoscia
do jednego grosza.

§ 8
Chcac przystapi¢ do zakupu drewna w procedurze negocjacji handlowych, nalezy przestac
poczta tradycyjna badz elektroniczna, w wyznaczonym terminie oferte¢ wstepna wedtug wzoru

— zatgcznik nr 1 do Regulaminu.

Negocjacje przebiegaja wedlug nastepujacych regut:
1. Uczestnicy negocjacji moga podawac ceny nisze lub wyzsze od ceny wyjsciowej;
2. Podana cena nie moze by¢ mniejsza od ceny minimalne;;
3. Wygrywa najwyzsza oferta.
§9
1. Uczestnicy negocjacji przyjmuja do wiadomosci, Zze zabezpieczeniem nalezno$ci Skarbu
Panstwa, z tytutu zakupu drewna, sg odpowiednio:
e gwarancja bankowa,
e gwarancja ubezpieczeniowa.

2. Zabezpieczenia wymienione w ust. 1 nie obowigzuja w przypadku zastosowania przedptaty.
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3. Dopuszcza si¢ ustalenie przez strony innej formy zabezpieczenia ptatnosci z tytutu sprzedazy
drewna jak wymienione w ust.] dajace gwarancje zabezpieczenia interesu Skarbu Pastwa — pod
warunkiem uzyskania przez kierownika jednostki LP zgody Dyrektora Regionalnej Dyrekcji
LP.
4. W przypadku wywozu drewna w ramach wewnatrzwspolnotowe] dostawy towarow
(,WDT”) albo WDT w ramach transakcji tancuchowej albo WDT w ramach transakcji
trojstronnej albo eksportu posredniego towarow w rozumieniu art. 13 ustawy z dnia 11 marca
2004 roku o podatku od towardw i ustug, zastosowanie do sprzedazy stawki VAT 0 % mozliwe
bedzie wylacznie pod warunkiem zawarcia przez Kupujacego ze Sprzedawcq odrebnego
porozumienia uzupetniajacego Umowg regulujacego procedure, dokumentowania, rozliczenia
1 zabezpieczenia transakcji wewnatrzwspolnotowej dostawy towarow albo eksportu
posredniego towarow.
5.Zawierajac umowe kupna-sprzedazy z przedsigbiorca, ktory zabezpieczy w pelni naleznosci
przystugujace Skarbowi Panstwa moze wybra¢ odroczony termin ptatnosci za zakupione
drewno, wynoszacy: 14, 21 albo 30 dni.
9. W przypadku opdznienia w zaptacie naleznosci wynikajacych z umowy kupna-sprzedazy (tj.
niedochowania terminu okreslonego w ust. 8)., jednostce LP beda przystugiwaly odsetki
ustawowe za opoznienie w transakcjach handlowych, zgodnie z przepisami ustawy z dnia 8
marca 2013 roku o przeciwdziataniu nadmiernym opoznieniom w transakcjach handlowych.
10. W negocjacjach handlowych nie stosuje sig rabatu wynoszacego 1,0 %.

§ 10
1.Umowg kupna-sprzedazy uznaje si¢ za zawarta w chwili zatwierdzenia przez nadlesniczego
protokotu zawierajacego ustalenia komisji z nabyweca.
2.Po zawarciu umowy kupna-sprzedazy strony zobowiazane sg potwierdzi¢ ten fakt na pismie
w terminie 14 dni.
3.Niedotrzymanie przez przedsigbiorcg terminu okreslonego w ust. 2 oznacza, ze zawarcie
umowy kupna-sprzedazy nie zostalo potwierdzone na pismie.

§ 11
1. Nadles$nictwo zastrzega sobie prawo do uniewaznienia negocjacji handlowych w czesci lub
w calosci.
2. Informacja o powodzie uniewaznienia negocjacji handlowych przekazywana jest do

wszystkich uczestnikow negocjacji oraz zamieszczana na stronie internetowej nadlesnictwa.
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zatacznik nr 1 do Regulaminu sprzedazy
drewna w procedurze negocjacji handlowych

Wzor
Oferta wstepna
do negocjacji handlowych

w Nadlesnictwie Trzebciny

W odpowiedzi na ogloszenie Nadlesnictwa Trzebciny sprzedazy z procedurze

negocjacji handlowych przedsigbiorea @ ... ..o

sktada wstepna oferte zakupu drewna:

1. sottyment, BAtUNEK .. cuvvnviriennens serssnsssnnses ,

b TIRATEAIBIII: s aossvsssstsw s ey s m3,

3. proponowana cena netto podlegajaca negocjacii «....oovvviiiiiiiii .. zb/m3,

4. proponowana forma platnosci (termin platnosci/przedptata) . ........ccoovviiiiiiiiiin. .. ,
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